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Doświadczenie zawodowe
09/2015 - 05/2019
Firma XYZ, Lublin
Stanowisko: przedstawiciel handlowy
Najważniejsze obowiązki:
1. pozyskiwanie nowych klientów biznesowych m.in. hurtownie, apteki, placówki medyczne;
1. odpowiedzialność za budowanie regionalnej struktury Partnerów Biznesowych;
1. aktywna sprzedaż i doradztwo;
1. prowadzenie rozmów i negocjacji oraz przygotowywanie ofert handlowych;
1. raportowanie wyników sprzedaży;
1. budowanie pozytywnego wizerunku firmy której jestem reprezentantem.

Umiejętności
1. umiejętna i samodzielna organizacja pracy;
1. wysoka kultura osobista i łatwość w nawiązywaniu kontaktów;
1. MS Office - poziom średnio-zaawansowany;
1. wprawny kierowca, Prawo Jazdy kategora A i B;


Wykształcenie
2013 - 2016
Szkoła Główna Handlowa w Warszawie
Specjalizacja: Globalny biznes, finanse i zarządzanie
Uzyskany tytuł: Licencjat



+48 606 999 000
tomasz.malinowski@mail.com
linkedin.com/tomasz.malinowski
Podsumowanie
Pewny siebie, ukierunkowany na sukces przedstawiciel handlowy       z 5-letnim doświadczeniem zawodowym zdobytym w branży medycznej, z wysokimi wynikami sprzedaży do 130 % normy, podejmie pracę w Państwa firmie. Chciałbym w pełni wykorzystać moją wiedzę i doświadczenie            z technik negocjacji i sprzedaży do pozyskania nowych klientów.

Języki obce
język angielski – B2
język niemiecki – B1

Zainteresowania
1. strategia i techniki negocjacji;
1. programowanie neurolingwistyczne (NLP);
1. psychologia w biznesie;


Wyrażam zgodę na przetwarzanie danych osobowych zawartych w niniejszym dokumencie do realizacji procesu rekrutacji zgodnie z ustawą z dnia 10 maja 2018 roku o ochronie danych osobowych (Dz. Ustaw z 2018, poz. 1000) oraz zgodnie z Rozporządzeniem Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony osób fizycznych w związku z przetwarzaniem danych osobowych i w sprawie swobodnego przepływu takich danych oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE (RODO).

